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L'union fait la force, les revendeurs indépendants 'ont compris en se
réunissant au sein d'une association. Objectif : lobbying européen et
négoce interfrontalier.

Revendeurs indépendants, mandataires et grossistes en wvehicules neufs se sont
réunis vendredi dernier @ Mice pour la convention annuelle de I'EAIVT*. Cette
asszociation, créée par des revendeurs allemands en 1994, g'est internationalisée et
compte aujourd'hui plus d'une centaine d'affiliés "pesant 250 000 wehicules (neufs
pour les deux tiers) par an en Europe”, estime Philippe Koenig, patron de Auto-
IES, =eul revendeur francais membre de ['association. On peut aussi vy croizer |e
groupe Cardoen gui wend enwviron 10 000 wvoitures par an a travers 8 points de vente
en Belgigue et vient de =signer avec la margue Brilliance pour sa distribution exclusive
au Benelux.

Une véritable guerre contre le marché gris

L'intérét d'une telle convention est de nouer des contacts dans toute |'Europe pour
favorizer les échanges et déwelopper les zources d'approvisionnement. Un lieu de
rencantre oU le grossiste belge Interlease se devait d'étre prészent : "Nous avons une
expérience de 20 ans en France, péricde au cours de laguelle nous avons vendu 50
000 wéhicules, a =ouligné le dirigeant Alain de Wagter. Mais nos acheteurs doivent
comprendre gue la specificité du marche fait qu'il est difficile de garantir la perennité
de nos spurces dapprovisionnement”, a-t-il ajouté. En effet, des constructeurs
comme Mercedes ol Toyota menent une wveéritable guerre contre le marcheé gris,
empéchant les approvisionnements "méme guand nous préesentons un mandat en
bonne st dus forme sux concessionnaires”, s'insurge Philippe Koenig qui n'a pu
s'approvisionner en Toyota en 2006 (alors qu'ill s'en était procuré 300 'année

précédente). "Meéanmuoins, la plupart des constructeurs n'attendent plus de surstocker pour faire appel & nous, Ils ont compris lintérét de
nous utiiser comme régulateur de fux. Ils font désaormais du préventif plutdét que du curatif, constate-t-il. En 2010, des portes
s'ouvriront pour acheter cuvertement des wvehicules aux constructeurs, estime-t-il, alors gu'sujourd'hui, les achats de lots se font par
des voies détournées, souvent par l'intermédiaire de louesurs",

Xavier Champagne

légende photo ci-dessus @ "les constructeurs ont compris 'intérét de nous wtiliser comme régulateur de flux”, estime
Philippe Koenig, seul membre francais de I'association européenne des revendeurs indépendants.

*Furopean Association of Independent Vehicle Traders.



